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ZAUGG AG EGGIWIL

Die schweizerische Zaugg AG Eggiwil offeriert eine neuartige Technologie far
das schnelle, schonende und effiziente Reinigen von hochverschmutzten, harten
sowie heiklen Bodenflachen. Mit dieser einzigartigen Bodenreinigungstechnik
kann man wirtschaftlich und rentabel arbeiten und gewéhrleistet Werterhaltung
zu einem Uberzeugenden Preis/Leistungsverhaltnis.




E-Mobilitat: Westaflex-Marke Ladefoxx prasentiert smarte Countdown-Ladesaulen mit intelligenter

Zeitschaltung
Nachladen mit Kopfchen

Westaflex aus Gutersloh engagiert sich (iber Ladefoxx im Bereich
E-Mobiiitdt, ob es sich um Forschungs- und Ankerprojekte, den Ein-
satz erneuerbarer Energien oder Ladeinfrastrukturen handelt. Mit
der Countdown-Ladesdule prdsentiert Ladefoxx nun ein smartes E-
Ladesystem auf Low-Tech-Basis, mit dem Betreiber ihr Geschéfts-
modell kostenglnstig auf innovative Weise erweitern kénnen. So-
woh! Ladesdule als auch Abrechnungssystem stammen dabei aus
einer Hand. Anwender selbst profitieren von einer intuitiven Hand-
habung sowie dem zeitgeméaBen, spontanen Aufladen wie es bspw.
bei Smartphones der Fall ist. Ein weiterer Entwicklungs-Clou ist das
intelligente Steckersystem inklusive Countdown-Knopf, mit dem
lastige Reichweiten-Uberlegungen endgiiltig der Vergangenheit an-
gehdren.

Das Laden von Elektrofahrzeugen ist haufig noch mit Problemen
behaftet und umsténdlicher als das Tanken bei Verbrenner-Fahr-
zeugen. Zu wenige, belegte oder defekte Ladepunkte flihren nicht
zuletzt zu Frustrationen und tragen zu einer vermeintlich hdheren
Kompliziertheit der Elektromobilitat bei. Hinzu kemmen kostspielige
Anschaffungs- und Wartungskosten fiir die Betreiber, die zudem mit
den starren Auflagen des deutschen Eichrechts zu kdmpfen haben.
Auf dritter Ebene gibt es das Reichweitenproblem. E-Fahrer planen
ihre Strecken immer noch streng nach der VerfUgbarkeit von E-Sdu-
len. Um méglichst sorgenfrei von A nach B zu kommen, miissen sie
sich im Vorfeld gleich bei mehreren regionalen Anbietern registrieren.
Dabei ist nicht nur das haufige Anmelden I&stig, sondern auch das
permanente Mitflihren sogenannter Handlerkarten.

Die Marke Ladefoxx verspricht nun gleich mehrere dieser Pro-
bleme auf einmal zu losen. ,Mit der Countdown-Ladesdule haben
wir eine kosteneffiziente, smarte E-Zapfsdule entwickelt, die im
Anschaffungsbereich eines geringwertigen Wirtschaftsguts liegt
und sowchl die Betreiber als auch die Ladekunden auf unter-
schiedlichste Weise entlastet”, erlautert Dr. Peter Westerbarkey,
Geschaftsfihrer bei der Westaflexwerk GmbH. ,Dabei ist es egal,
ob Buchhéandler, Friseur, Kfz-Werkstatt oder Discounter — im Ge-
gensatz zum Wettbewerb bieten wir eine fir alle Seiten kosteneffi-
ziente Low-Tech-Ladesdule fir den halbéffentlichen Raum, die sich
zugig amortisiert und den Betreibern ein lukratives Zusatzgeschaft
ermoglicht.”

Dichtes Netz an E-Sdulen geplant

So kosten die Ladefoxx-Sdulen in der Anschaffung und Errich-
tung nur einen Bruchteil von dem, was die urspriinglichen High-
Tech-Ladepunkte bspw. auf 6ffentlichen Parkplatzen kosten. Ziel ist,
dadurch eine flr den Verbraucher hohere Verfligbarkeit zu schaffen.
»Damit kdnnen wir die Reichweitenangste vieler E-Mobilisten end-
lich minimieren®, so Dr. Peter Westerbarkey. ,,Dadurch, dass wir die
E-Saulen fir kemmerzielle Betreiber erschwinglich machen und sie
diese relativ leicht bspw. an ihre Kundenparkplatze anbringen kén-
nen, schaffen wir deutschlandweit ein dichteres Verfligbarkeitsnetz.
Und dort, wo vorher vielleicht lediglich eine High-Tech-Lades&ule
eines offentlichen Betreibers stand, stehen bald vielleicht acht von
unseren Low-Tech-E-Sdulen, die gewerblich genutzt werden kon-
nen.”

Zahlen direkt vor Ort oder kostenlos nutzen wihrend des
Einkaufs

Wo etwas verbraucht wird, muss auch genau gemessen und ab-
gerechnet werden — in Deutschland greift hierflir das Eichrecht. An

Countdown-Ladesdule von Ladefoxx: Das Laden selbst ist kos-
tenglinstiger als bei vielen anderen Anbietern. Dafiir erhalten die
Nutzer wéhrend der Ladezeit (ber eine Bluetooth-Verbindung
(iBeacons) regionale Verbraucherhinweise auf ihr Smartphone.
Bildquelle: pulse design

vielen Ladesaulen zahlt der Nutzer den Strom nicht direkt, sondern
es wird (ber den Betreiber am Monatsende abgerechnet. Kaum
eine der Lades&ulen ist aktuell in der Lage, anzuzeigen, wer, wann,
wo, wie viele Kilowattstunden geladen hat — fiir das deutsche Eich-
recht muss das aber gesichert sein. ,Wir bieten eine betreiberunab-
hangige Abrechnung an, das heiBt, der E-Saulenbesitzer bestimmt
selbst, wie er sein E-S&dulengeschaft betreibt.“ Bspw. kann die La-
dezeit per Zeitschalter an die Dauer eines durchschnittlichen Ein-
kaufs angepasst werden. Hier wére das Gewé&hren von Ladezeit als
zusatzlicher Kundenservice denkbar.

Oder der Besitzer bspw. ein Hotelier handigt an seinen Kunden
den Schliissel aus, mit dem das E-Mobil Uber einen langeren Zeit-
traum vollstdndig aufgeladen werden kann. Hierflr kénnte eine Ge-
blihr erhoben werden, bei der die Marge frei bestimmbar ist. ,,Das
Abrechnungssystem selbst kann von den Ladekunden pauschal
und komfortabel entweder (iber einen Schliisselschalter oder eine
Zeitschaltuhr genutzt werden®, fuhrt Dr. Peter Westerbarkey aus.
.Das heiBt, der Betreiber bietet diesbezlglich einen zusétzlichen
Kundenservice, mit dem er aber auch Zusatzeinnahmen generieren
kann.”

Keinerlei Registrierung statt Handlerkarten

Das hat darliber hinaus den Vorteil, dass keine Nutzungskarten
an die Kunden mehr ausgegeben werden missen. Denn jeder E-
Saulenbesitzer bestimmt das Geschaft selbst und ganz individuell.
Die einzelnen Ladestellen kénnen zusétzlich online Uber das La-
defoxx-Portal eingesehen werden. ,Das ist eine der wesentlichen
Ideen dahinter — keiner hat Lust auf diesen Karten-Dschungel im
Geldbeutel und niemand will seine privaten Daten haufiger als un-
bedingt notwendig hinterlassen”, so Dr. Peter Westerbarkey. ,Mit
unserem System kénnen E-S&ulen-Betreiber ihren Kunden kosten-
giinstiges Nachladen ermd&glichen, ohne ihnen vorab eine RFID-
Clubkarte oder ahnliches aushandigen zu missen — wir machen
damit das E-Laden so einfach und unkompliziert, wie es l&ngst sein
sollte.”

Kostenglinstiges Laden dank regionaler Verbraucherhinweise

Das Laden selbst ist kostenglnstiger als bei vielen anderen An-
bietern. ,Die Komplettladezeit fiir einen E-Smart dauert in der Regel
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40 Minuten, die Kosten hierfir beziffern sich bei uns in etwa auf
zwei Sanifair-Bons®, schafft Dr. Peter Westerbarkey den passenden
Vergleich. Dafiir erhalten die Nutzer wéhrend der Ladezeit (ber eine
Bluetooth-Verbindung (iBeaccns) regionale Verbraucherhinweise
auf ihr Handy. ,,Die E-Saulen-Betreiber kdnnen dies dann mit ihren
eigenen regionalen Angeboten verkniipfen — beispielsweise kann
ein Backer auf ein Angebot flir Kaffee und Kuchen verweisen, oder
der Friseur auf einen Rabatt flirs Haareschneiden.”

Zusiatzliche Kundenanreize schaffen

Der Handler und E-Saulenbetreiber erweitert auf diese Weise
sein Geschéftsmodell um das Zusatzangebot ,kostenlos parken
und laden” — jedoch lediglich flr den Zeitraum der Beratung, des
Verkaufsgesprachs oder der Warenauswahl. .Bei einer durch-
schnittlichen Ladezeit von 40 Minuten bleibt dann meist noch ein
bisschen Zeit, um den ein oder anderen Zusatzkauf zu tatigen und
das ist der Mehrwert fir beide Seiten.” Verlockend sei dies nicht
nur flir die Gewerbetreibenden selbst, sondern auch um die Kon-
junktur in Stadten und Kommunen generell wieder zu beleben.

4Fitnessstudios, Friseure, Werkstatten, Buchhandlungen bieten
auf diese Weise eine moderne Form des Kundenservices — von
wegen: Ich habe den Kunden ja eingeladen, also den Weg zu mir
bis quasi zu ihm zuriick, den schenke ich ihm schon mal“, so Dr.
Peter Westerbarkey. ,,Oder der Besitzer hdndigt dem Kunden die
Ladefoxx-Schilisselkarte aus, damit dieser sein Fahrzeug vollstan-

dig laden kann. ,Bei einem Hauspreis von beispielsweise flinf Euro
macht das schon einen Gewinn flr beide Seiten.”

Nie mehr Reichweiten-Uberlegungen in Kauf nehmen

Parallel 16st das smarte Countdown-Saulenkonzept von La-
defoxx auch ein weiteres groBes Problem der E-Mobilitat: E-Fahr-
zeuge parken in der Regel langer als sie laden. Das ist versténdlich,
denn wer unterbricht schon gerne seine Shoppingtour nach einer
Stunde Ladezeit und macht sich erneut auf Parkplatzsuche — die
wenigsten. ,,Durch die intelligente Countdown-Schaltung ist die La-
dezeit nun frei definierbar, das kénnen 30 Minuten oder zwei Stun-
den sein®, erkldrt Dr. Peter Westerbarkey. ,Nach dieser Zeit wird das
Fahrzeug automatisch entkoppelt, sprich der Ladeanschluss wird
frei flir andere Nutzer.” Auf der S&ule findet man dies in Form eines
Steckers, der an ein lachendes Gesicht erinnert. Das rechte Auge
ist dabei der Countdown-Knopf, darunter stehen beispielsweise die
Offnungszeiten des Geschéftes sowie die jeweiligen Nutzungsbe-
dingungen. Das linke Auge ist ein Schllisselschalter, mit dem man
zeitunabhadngig laden kann, auch auBerhalb der Dienstzeiten. ,In
Kooperation mit dem Elektrotechnikhersteller Phoenix Contact wer-
den wir es kiinftig auBerdem ermdglichen, dass Ladekunden die
Standzeiten an den Sadulen reservieren kénnen — den Status, ob und
wann eine Saule frei ist, bekommen sie dann direkt auf ihr Handy.”
Die Countdown-Ladesséulen scll es zudem bald fiir sémtliche E-
Fahrzeugtypen geben - also auch flr E-Bikes, E-Motorrader und
E-Cityroller.

ATB WATER auf Expansionskurs

Mit einer erweiterten Geschéftsfiihrung will ATB WATER international stark expandieren.

Mit dem Beginn des Geschiéftsjahres 2019 erweitert die ATB WA-
TER GmbH aus Porta Westfalica ihre Geschéftsfithrung und damit
die Verteilung der Managementverantwortung. Murat Ceylan verant-
wortet zukiinftig in der Geschaftsfihrung das operative Tagesge-
schéft. Markus Baumann konzentriert sich verstarkt auf die strategi-
sche Unternehmensentwicklung und die Erweiterung des Portfolios
mit zukunftsfdhigen Technologien bei ATB WATER.

Dipl.-Ing. Murat Ceylan gilt mit seinen (ber 20 Jahren Berufser-
fahrung im Bereich der dezentralen Abwasserbehandlung als aus-
gewiesener Experte in der Branche. Er studierte Maschinenbau mit
dem Schwerpunkt Umwelttechnik in Aachen und konnte seine ers-
ten Erfahrungen in einem Beton-Fertigteilwerk als Produktmanager
sammeln. Im Jahre 2002 wechselte er dann erstmals zu ATB und
war dort verantwortlich fiir die Bereiche Projektmanagement und
Export. Nach seiner anschlieBenden Aufgabe als Verkaufsleiter flr
kommunale Abwasserpumpen bei Jung Pumpen entschied er sich
im Jahre 2011 fUr die Selbststdndigkeit und arbeitete zuletzt erfolg-
reich als Berater im Abwassersektor.

.,Unsere Gegenwart ist geprégt von fundamentalen Veranderun-
gen wie Globalisierung und digitaler Transformation. Diese verlan-
gen stdndige und schnelle Neuerungen und stellen hohe Anforde-
rungen an Prozesse und Mitarbeiter dar.” erklart Markus Baumann.

. Mit Fokus auf die weitere Geschéaftsentwicklung Richtung Inter-
nationalisierung und kontinuierlichen Erweiterung des Produktport-
folios tragen wir mit dieser Personalentscheidung fUr die Zukunft
und Nachhaltigkeit Unternehmens Rechnung.

Die Erweiterung der Geschaftsfihrung mit Murat Ceylan ist ein
wichtiger Meilenstein flir ATB WATER. Mit ihm gewinnen wir einen

ausgewiesenen Profi, der uns bei der weiteren zielgerichteten Um-
setzung der nationalen und internationalen Wachstumsstrategie un-
terstitzen wird."

ATB WATER GmbH ist Experte auf dem Sektor ,,Dezentrale Ab-
wasserbehandlung” sowie der Ausriistung von Klaranlagen mit Be-
lGftungs- und Mischertechnologien. Seit nunmehr fast 20 Jahren ist
ATB eines der fihrenden Unternehmen fir SBR-Klartechnik - vom
einzelnen Haus bis hin zu Losungen flr Spezialabwasser wie zum
Beispiel aus dem Tourismusbereich oder in der Lebensmittelindus-
trie.
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