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Foodsprint von cormeta
ist eine integrierte
IT-Standardlésung fir
die Nahrungsmittel-
branche. Die speziellen
Prozesse der SiiBware-
nindustrie sind zu tUber
80 Prozent abgedeckt.
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Software nach Art des Hauses

Informationstechnologie ist in der StiBwarenindustrie die wich-
tigste Stlitze. Effiziente Prozesse, transparente Einhaltung der
strengen Regeln und Dokumentationen unterstiitzen die Wett-
bewerbsfahigkeit. Der SAP Channel Partner cormeta ag hat dazu

ein Lésungspaket speziell flir die StiBwarenwirtschaft entwickelt.

Q0

ine Vielzahl von Prozessen und
Egesetzlichen Vorgaben sowie

eine lange Lieferkette bescheren
der StBwarenindustrie hohen Druck
undenge Margen. Gleichzeitigsinddie
Marktteilnehmer duBerst dynamisch
und standig auf der Suche nach bes-
seren Vorgehensweisen und neuen
Produktideen.

Innovation findet in den Unterneh-
mendaheraufallen Ebenenstatt. Uber-
all dort kann auch die IT ihre Wirkung
entfalten, wo die richtigen Anwendun-
gen eingesetzt werden. Gehtesumall-
gemeine Bereiche wie Finanzbuchhal-
tung, Materialwirtschaft oder Produk-
tionsplanung, ist das Angebot enorm.
Aber wie jeder Industriezweig hat auch

Messestand der cormeta ag — zusammen
mit SAP unterstitzt das Unternehmen als
einer der Hauptsponsoren auch den Inter-
nationalen SG SiiBwarenkongress in Berlin

die StiBwarenproduktion ihre eigenen,
hochspeziellen Prozesse, beispielswei-
se zur Verwaltung von Rezepturen, zur
Chargenfiihrung und zum Qualitats-
management. Diese passgenau und
gleichzeitig in standardisierter Form
anzubieten, ist bereits seit vielen Jah-
ren eine der Starken des SAP Channel
Partners cormeta ag in Ettlingen.

Zahlreiche namhafte Kunden der
Branche vertrauen auf die tiefe Bran-
chenkenntnis und das SAP-Know-how
des Software- und Beratungshauses,
die in der Lésung Foodsprint stecken.
Dazu triagt nicht zuletzt auch die Ko-
operationmitBranchenverbandenund
Fortbildungsinstituten bei. So ist cor-
meta beispielsweise Férdermitglied
von SWEETS GLOBAL NETWORK und
Mitglied des Fordervereins der ZDS,
Zentralfachschule der Deutschen StB3-
warenwirtschaft e.V.

.Esistvon groBer Bedeutung fiir die
Weiterentwicklung unserer Losungen,
dass wir unmittelbar am Puls der Bran-
che sind”, sagt cormeta-Vorstand Hol-
ger Behrens. Nur so konne es gelin-
gen, den mittelsténdischen Unterneh-
men der StBwarenwirtschaft auf lange
Sicht stabile und innovationsfahige Lo-
sungen anzubieten.

Standards nutzen und setzen

Eine hohe Effizienz erzielen standar-
disierte Lésungen durch Skaleneffek-
te. Bei hohem Datendurchsatz macht
sich der Einsatz schnell bezahlt, denn
die vorinstallierten Prozesse laufen

Der italienische Waffel- und Schokola-
denhersteller Loacker profitiert seit
einigen Jahren von der Branchenldsung
Foodsprint der cormeta ag.

hoch automatisiert ab. Wenn Systeme
undAnforderungendesanwendenden
Unternehmensin Einklangmiteinander
sind, dann machen sich auch die ver-
besserte Datenqualitét und -transpa-
renz deutlich bemerkbar. Gegeniiber
Insellésungen, die tber Schnittstellen
miteinander verbunden sind, fallen bei
integrierten Branchenlésungen auBer-
dem aufwéandige und teure Integrati-
ons- und Pflegearbeiten groBtenteils
weg.

Das bedeutet beispielsweise, dass
eine durchgehende Chargenriickver-
folgung bis zum Lieferanten im Prinzip
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aufKnopfdruckmaoglichist. Dennsamt-
liche relevanten Daten werden entlang
der gesamten Prozesskette von Roh-
warenanlieferung Uber Bearbeitung,
Verpackung und Versand bis zum Ver-
kauf im Lebensmitteleinzelhandel
(LEH) erfasst. Alle Beteiligten greifen
wahrend séamtlicher Arbeitsschritte auf
denselben, unverwechselbaren Daten-
satz zu, Veranderungen werden sofort
registriert.

Diese Erfahrung hat auch der inter-
national bekannte und traditionsreiche
Hersteller von Waffel- und Schokola-
densperzialititen Loacker schon ge-
macht. ,Mit der ERP-Lésung Food-
sprintkdnnenwirjederzeitnachweisen,

dass unsere Produktionsprozesse ein-
wandfrei laufen”, sagt Leonhard Hille-
brand, damaliger Projektleiter SAP-
Einflihrung bei Loacker.

Fir die Produktion wichtige Rege-
lungen und Prozesse sind in der Lo-
sung voreingestellt. Dazu gehdren
unter anderem die Dokumentation
nachHACCP-undGMP-Richtlinien, die
Verwaltung von Prifplanen oder die
Proben- und Rickstellmusterverwal-
tung. Die Beziehungen zum Handel
werden Uber Foodsprint umfassend
dargestellt: Abbildung der Kundenhie-
rarchien und Abrechnungsebenen im
LEH, Preis- und Konditionsfindung fir
LEH, Rechnungslisten fiir die Zentralen

bis zum Lieferanten

oder FIFO

Verwaltung von Priifplanen

* Einfache Organisationsstrukturen
* Vereinfachte Stammdatenpflege

¢ Einkaufsinformationssystem

und Mailing
e Dynamische Kreditlimitprifung

Materialgruppen)
Maschinelles Zahlwesen
WKZ (Werbekostenzuschuss)
Werbedamenabrechnung

Broker
und Weiteres

Foodsprint — integrierte Software-
I6sungen fiir die StiBwarenbranche
Das Leistungsspektrum von Foodsprint umfasst unter anderem:
» Durchgehende und integrierte Chargenriickverfolgung
* Abbildung der Kundenhierarchien und Abrechnungsebenen im LEH
* Preis- und Konditionsfindung flir LEH, voreingestellt
Rechnungslisten fiir die Zentralen des LEH, voreingestellt
Automatische Chargenfindung im Vertrieb, z. B. nach Restlaufzeit
Dokumentation nach HACCP- und GMP-Richtlinien
Proben- und Rickstellmusterverwaltung
Versionsverwaltung von Rezepturen
Einfache Verwaltung von Artikeln zweiter Wahl
Abbildung von Verkaufsaktionen, Promotions

Méglichkeit zur Anbindung eines LIMS (Labor-Informations-System)

Dariiber hinaus unterstiitzt Foodsprint durch:

s Lieferantenbeurteilung, voreingestellt

* Unterstiitzung der Presales-Phase, u. a. durch Kontaktbearbeitung

¢ Bestandsinformationssystem (Auswertung z. B. nach Chargen,
Berichtswesen auf allen Ebenen der Kundenhierarchien

Auftragsschnellerfassung via Internet
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desLEH. Die Datentransparenzerleich-
tert auBerdem deren Aufbereitung. So
ist beispielsweise auf allen Ebenen der
Kundenhierarchien ein umfassendes

Reporting integriert.

Auf den richtigen
Partner setzen

Damit ein Unternehmen reibungslos
arbeiten und die anvisierten Verbesse-
rungen erzielenkann, brauchtesneben
der passenden Losungssuite auch den
richtigen Beratungs-und Implementie-
rungspartner. Gerade kleine und mit-
telstandische Firmen der Branche ver-
fligen nicht lber die Mittel fiir eine ei-
gene, umfassende [T-Abteilung. Des-
halb sind sie auf das Wissen der Bera-
ter angewiesen und darauf, dass wah-
rend des Betriebs kosteneffizienter
Support geleistet wird. Die Branchen-
kenntnis, das SAP-Know-how und die
Erfahrung aus anderen erfolgreichen
Projekten flieBt im Idealfall bei jedem
neuen Kundenprojekt mit ein.

Je nach Kenntnisstand des Anwen-
ders sollten die Consultants das Pro-
jekt aktiv tragen. So geschehen bei
Loacker. ,Die cormeta-Berater haben
uns durch ihr fundiertes Branchenwis-
sen und ihre Erfahrungen aus zahlrei-
chen Projekten in der Lebensmittelin-
dustrie liberzeugt. Die Nahrungsmit-
telindustrie hat hohe Auflagen, was
zum Beispiel Hygiene, Qualitat und
Produktionsverfahren betrifft. AuBer-
demistdort die Riickverfolgbarkeit ein
wichtiges Thema", so Hillebrand.

Fazit: Wenn alle Geschaftsvorfalle
eines Herstellers problemlos funktio-
nieren und das Unternehmen je-
derzeit alle Einblicke und die
volle Kontrolle hat, kanndas
auch an der richtigen
undrichtigeingesetz-
ten IT liegen.
www.cormeta.de
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